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Over ons
Maak kennis met Hans Janssen Makelaars

Je huis verkopen is een grote stap, en dat begrijpen 

wij als geen ander. Al meer dan 50 jaar zijn we de 

specialist in de regio Nijmegen, Wijchen, 

Beuningen, Lingewaard, Overbetuwe, het Land van 

Maas en Waal en het Land van Cuijk. Met ons 

uitgebreide netwerk, ervaring en persoonlijke 

aanpak zorgen wij ervoor dat jij je huis met een 

goed gevoel verkoopt.





Bij Hans Janssen houden we van duidelijkheid. 

Daarom starten we elk verkooptraject met een plan 

op maat. Hierin leggen we samen vast wat er gaat 

gebeuren, zoals:

Op deze manier weet jij altijd waar je aan toe bent 

en zorgen we voor een zorgeloos verkoopproces.

Fleur Hammingh
NVM Makelaar

024 - 3 244 244 / 06 - 39 83 83 98

fleur.hammingh@hansjanssen.nl

Bij Hans Janssen Makelaars staat jouw woongeluk voorop. 

Of je nu snel wilt schakelen of juist graag de tijd neemt, wij zijn er om je 

te helpen zoals jij dat het liefst wilt. Ben jij klaar voor de volgende stap?

Bij Hans Janssen draait alles om jou. We luisteren naar 

jouw wensen, denken met je mee en begeleiden je 

tijdens het hele verkoopproces. 

Waarom kies je voor Hans Janssen?

Wat kun je van ons verwachten?

Een groot netwerk: Als grootste makelaar in de regio 

hebben we toegang tot de meeste potentiële kopers. 

Dit betekent een grotere kans op een snelle verkoop en 

de beste verkoopprijs.



Persoonlijke begeleiding: Je hebt altijd één vast 

aanspreekpunt. De makelaar die je leert kennen tijdens 

het eerste gesprek, begeleid je ook tijdens het hele 

traject.



Specialistische kennis: Ons team van meer dan 50 

experts heeft ervaring in bestaande bouw, nieuwbouw, 

zakelijk vastgoed, hypotheken en verzekeringen.



Volledige ontzorging: We nemen je alles uit handen, 

van de promotie van je woning tot de 

onderhandelingen, zodat jij je kunt richten op de 

volgende stap.

De verkoopprijs en strategie


De promotie van jouw woning, zowel online 

als offline


Persoonlijke wensen en behoeften tijdens 

het verkoopproces



Kadastrale kaart

Hans Janssen Makelaars | Pagina 3



Kadastraal bericht

Marialaan 82 | info@hansjanssen.nl



Kadastraal bericht

Hans Janssen Makelaars | Pagina 5



Laatste 
transactiegegevens
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WOZ-waarde
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Energielabel
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Funda vraagscan
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Prijsontwikkeling
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In 11 stappen naar een 
succesvolle verkoop
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1. Inventarisatie We starten met een grondige analyse van je woning en wensen. 

Zo maken we een verkoopplan dat perfect bij jouw situatie past.

2. Verkoopadvies Met gericht marktonderzoek bepalen we hoe we maximale 
opbrengst halen uit de juiste doelgroep.

3.	Professionele  

     presentatie 

Een sterke eerste indruk is cruciaal. Met professionele foto's, video's 
en teksten presenteren we je woning optimaal aan potentiële kopers.

4. Gericht netwerk 
Via onze grote database met actieve zoekers en ons netwerk van 
collega-makelaars brengen we jouw woning onder de aandacht bij 
de juiste doelgroep.

5. Online

     zichtbaarheid 

Uitgebreide presentatie op Funda en andere belangrijke huizensites. 
Zo bereiken we een maximaal aantal potentiële kopers.

6. Social media

     promotie 

Gerichte promotie via social media zorgt voor extra bereik en 
aandacht voor je woning.

7. Bezichtigingen Wij begeleiden alle bezichtigingen en peilen direct de interesse van 
kijkers. Na afloop delen wij deze informatie met je.

8. Onderhandelingen Onze ervaren makelaars zetten hun expertise in voor het beste 
resultaat: de hoogste opbrengst binnen jouw gewenste termijn.

9. Zorgeloos

     verkoopproces

We zorgen voor een zorgeloos verkoopproces door je te begeleiden 
vanaf het opstellen van de koopovereenkomst tot en met de 
juridische afhandeling bij de notaris.

10. Inspectie Voor de overdracht controleren we je woning grondig samen met de 
koper en leggen we de meterstanden vast.

11. Overdracht Met het tekenen van de leveringsakte en het overhandigen van de 
sleutels aan de koper heeft jouw woning een nieuwe eigenaar.
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